Elementos para una teoria heterodoxa
de la economia industrial*

Christian Pallpixe

A partir del analisis de los aportes y limitaciones de la economia industrial
(clasica y estandar), y de los elementos que el autor plantea para una renova-
¢i6n de Ia teoria de la mercancia y de la transaccién, en el articulo se establece
la diferencia de activos v transacciones para concluir, finalmente, que las
diferencias entre ambas modalidades de economia industrial ne invalida la
pertinencia de analizar las “estructuras circundantes de coordinacién” en
ta nueva microeconomia industrial.

From the industrial economy contribution and limitations analysis {classical
and standard), and from the elements the author outlines for a renovation of
the merchandise and transaction theory, he states in this article the difference
between assets and transactions in order to finally conclude that differen-
ces between the two economy modalities does not invalidate the relevancy of
analyzing the “surrounding structures of coordination” in the new industrial
micro-economy.

A partir de I'nnalyse des apports et des limites de l'économie industrielle
{classique et standard), et des éléments évoqués par I'anteur pour un renou-
vellement de la théorie de la marchandise et de la transaction, on &tablit dans
cet article la différence entre actifs et transaction, pour conclure finalement
que les divergences entre ces deux modalités de 'économie industrielle nan-
nulent pas le fait qu'il est pertinent d’analyser les “structures environnemen-
tales de coordination” dans la nouvelle microéconomie industrielle.

* Traduccién del articulo y del resumen en francés: Jacqueline André F.;
traduccion del resumen en inglés: Profra. Angeles Beltrin Nadal.
« E.R.5.1. Amiens, Francia.
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En la transicién del siglo XIX al siglo XX, la oposicién entre el
mundo de los negocios ¥ el mundo de la industria (Palloix,
1996a) recorre las diferentes corrientes de pensamiento de la
economia politica, como por ejemplo el institucionalismo esta-
dounidense (Veblen, 1899 y 1921), la corriente posricardiana
(Hobson, 1902) o marxista (Hilferding, 1910). El camino segui-
do por esta oposicién - no es una casualidad gue un industrial
como H. Ford (1926) denuncie Ia dominacién del mundo finan-
ciero sobre la industria— lleva a los autores a desarrollar un
analisis del sistema industrial que poco a poco se va dotando
de un corpus tedrico propic como economia industrial, al que
conviene dar una nueva investidura a partir de esta hipétesis,
fuente de conflicto. La teorfa de 1a economia industrial parece
emerger justamente de dicha oposicién. De ahi surgen elemen-
tos para un acercamiento heterodoxo de la firma o empresa y
abren paso a una renovacién del analisis del sistema industrial,

Paralelamente, aparece una cuestién metodoldgica central
que encontramos en las dos grandes corrientes de pensamiento
de 1a economia politica,' con

- por unlado el paradigma de la separacién, atomizacidn (H1)
de diversos elementos, como agente, firma o institucién,
aunque algunos acoplamientos como oferta-demanda o mer-
cancia-moneda provengan del mismo proceso a través de sus
distintos aspectos:

~ por el otro, la hipétesis de totalidad (H2), que permite
eliminar el problema del paradigma de separacién, como la
coordinacién mercantil, la coordinacién intragrupo v la coor-
dinacién intergrupos;

~ la necesidad de rebasar la mera yuxtaposicion de estas dos
hipétesis, en una relacién “logica” o “dialéctica” (1) donde H1
Hama a H2 y viceversa.”

1 Para abreviar, por un lado, la corriente neocldsica (W alras, Pareto)
actualmente denominada “economia estandar”; por el otro, 1a corriente clésica
que corre de Adam Smith, D. Ricardo y K. Marxa J. Schumpeter, J.M. Keynes,
P. Sraffa, denominada “economia no estindar”.

2 Esta cuestién, a menudo ignorada, fue planteada en particular a
principios de los afios 1980, y no por casualidad, por Carlo Benetti v Jean
Cartelier (1980}, y Christian Palloix (1981).
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Si bien el paradigma de 1a separaciéon H1 puede, a pr‘imera
vista, mostrar ciertag analogias con las dos grandes corrientes
de pensamiento de la economia politica (ofe.rtajdema.nda, mo-
neda-mercancia, firma, agente), la diferencia sigue giendo 5in
embargo poco clara: por ejemplo, en la corriente de la economia
estandar, la hipétesis de separacién de los agenf.es se basa en
la hipétesis del individualismo metodolégico, mientras que }a
corriente clasica heterodoxa se apoya en aportaciones mas
diversificadas, como la tesis de las identidades sociales, con un
proceso ya arraigado de reconstruccién de la totalidad (identi-

rtenencia).
dadffl’)sra ser mgs claros, la hipétesis de la totalidad diﬁerg
radicalmente de una corriente a otra, con el analisis en térmi-
nos de coordinacion (mercantil, intrafirma, interﬁrn.las) por un
lado v de reproduccisn o regulacién o socializacién (segan
diversas subcorrientes) por el otro.

Aportes y limitaciones de la economia industrial
clasica y de la nueva economia industrial estandar

Aportes y limitaciones de la economia industrial cldsica
{no estdndar)

El an4lisis cldsico desarrollé de manera amplia el andlisis de
la firma o empresa, acoplando especialmente los apor?;es de una
economia productive heredada de A. Smith, D. Racardr:), K.
Marx ¥ A. Marshall con los de la economia del monopolio -(J :
Chamberlin y J. Robinson) y otros aportes derivados (J.S. Bain,
Baumol y Berle & Means). Dicho anglisis, sobre todo en su
versién “economia industrial francesa™ de los aﬁo_s 1970-1980,
aparece mis mesoeconémico gque macroecqnémwo, con una
doble entrada de la empresa y de la industria, una por medio
del activo “capital” y la otra por medio del activo “trabajo”, sobre
el que reposa su originalidad. :

3 Cf. JM. Chevalier (1977) ¥ la primera versién del Traité¢ d Economie
Industrielle de R. Arena & Alii (1988).
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En la ritbrica de la entrada por el activo “capital” (bienes de
capital, bienes intermediarios, sistema tecnolégico, capital fi-
nanciero), los avances de la economia industrial clisica se
dieron en:

— las estructuras que circundan, gque enmarcan la firma o
empresd, en términos de rama {(cuya configuracién es dada
por las barreras financieras, tecnolégicas y comerciales entre
otrag), filial, sector o seccidn, o de sistema productivo;

— los mecanismos estructurales de coherencia, basados en el
papel de la tasa de ganancia (maximizacién, igualacién,
diferenciacion), que favorecen un acercamiento en términos
de precio de produccién (y de reproduccién), perc que dejan
a los precios de mercado un lugar menor, secundario.

En el vocabulario actual de Ia economia industrial, recono-
ceremos aqui, por un lado las estructuras circundantes de
coordinacidn, y por el otro el mecanismo (m4s estructural que
mercantil) de la coordinacién mercantil.

La entrada por el activo “trabajo™ alumbra esa “caja negra”
que ha sido hasta ahora Ia empresa, definida mucho mas por
sus estructuras circundantes en vista de la entrada por el
activo capital que por su propia naturaleza. El acoplamiento de
las formas de organizacién del trabajo (pretaylorismo, tayloris-
mo, fordismo, ohnismo, posfordismo) con ¢l sistema de empleo
y la relacién salarial coloca a la empresa como centro de
“poderes” ¥ de “conflictos”, de adhesiones multiples de los
agentes, de formacién de un colectivo de trabajo, de aplicacién
diferenciada de la tecnologia de firma a firma. Esa entrada
especifica de la empresa por el activo “trabajo” representa uno
de los aportes mas fecundos de 1a escuela industrial francesa.

Aunque no por ello dejan de existir ciertas limitaciones
debidas a:

4 Bajo ta doble influencia del “operaismo italiano” (Tronti, Negri} y del
marxismo estadounidense (Sweezy, Braverman) que marcan los trabajos de B.
Coriat, R. Boyer, A, Lipietz, C. Palioix, P; Zarifian, R. Linhart, etcétera,
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— un acercamiento mas mesoeconémico gue microecondémico
que no permite abordar a la firma o empresa como forma
propia,5 con sus comportamientos, sus estrategias y sus
fronteras;

— la carencia de formas y mecanismos de coordinacién propia
a la empresa, de empresa a empresa, de la empresa con el
mercado, donde la coordinacién macroeconémica (la repro-
duccién por los precios de produccidn, la regulacion) es mas
importante que todo lo demas;

-~ una unién mas exteriorizada que interiorizada dentro de la
empresa entre el sistema de empleo/relacién salarial por un
lado ¥ las formas de organizacién del trabajo por el otro.

Aportes y limitaciones de la economia indusirial estandar

La economia industrial estandar, en sus desarrollos® recientes,
renové profundamente el acercamiento tradicional del equili-
brio econémico general:

— con ¢l abandono momenténeo de certas hipdtesis (informa-
cién imperfecta, racionalidad limitada, incertidumbre) liga-
das a la hipétesis central del individualismo metodoldgico de
los agentes, sin por ello renunciar a ésta Gltima;

— lo que trae consigo un abandono momentineo de las hipdte-
sig de la coordinacién mercantil (competencia imperfecta, no
conclusion), que preside al equilibrio econémico general, el
cual ha sido desde entonces analizade mas como un proceso
{de auto organizacién) que como un estado;

— en la desmultiplicacién de las formas de coordinacién, con los
aportes de la coordinacion intrafirma (organizacién) y de la
coordinacién externa intraftrmas que sustituyen a la coordi-
nacién mercantil principal;

5 No hace mucho dije {jpecado de juventud!) que no se necesitaba en
absoluto una teoria de la firma, ya que ésta no era sino el “reflejo” de los procesoa
en marcha al interior de la rama, de la filial o del sector (Palloix, 1973).

6 Cf Coriat-Weinstein, 1995; Brousseau, 1993.
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— en el aporte de un analisis en términos de transacciones
{externalizacién/internalizaci6n) més que de mercancias y
de una teoria de los actives (especificos, dedicadog).

La categoria de transaccién, heredada del institucionalis-
mo, es muy importante para la nueva economia industrial, ya
que permite construir al mismo tiempo una nueva forma de
separacion, de atomizacién, y un nuevo soporte para la recons-
truccion de la totalidad. Por ejemplo, en vez de razonar sobre
Oferta-Demanda, Mercancia-Moneda, se favorece el “guién”
entre los elementes de cada par, “guién” denominado “transac-
cién”. Mas que los términos en si, el andlisis aborda lo que
sucede “entre” los términos de cada par (Oferta-Demanda,
Moneda-Mercancia): el proceso de separacién, de atomizacién
cambia, al igual que el proceso de reconstruccién de la totali-
dad.” Podemos vincular a la transaccién los derechos de propie-
dad, los contratos, ete. La transaccién cristaliza costos, La
transaccion no se limita al mundo del intercambio mercantil,
sino que se extiende al mundo interno de la empresa, aparen-
temente no mercantil Se dispone de un instrumento para
investir a la empresa desde adentro. La transaccién neutraliza
las relaciones entre hombres para sustituirles las relacio-
nes entre cosas, con una capacidad para extenderse a todos los
campos de analisis, ¥ en particular a las esferas consideradas
como no mercantiles (actividad interna de la empresa, trabajo
doméstico).

De ahi se desprende un cierto grosor y una cierta estructura
de la empresa,

— con una aparente capacidad para ofrecer no sélo una teoria
de la naturaleza de la firma (Coase, 1937) y del mereado, sino
también de la innovacion y de la tecnologia, de los derechos
de propiedad, etcétera;

— ¥ con las ventajas de un andlisis de lo que se ha aprendido y
de lo que se sabe, de la cercania, de las redes, etcétera;

7  Sin que log nuevos fundamentos de la reconstruccién de la totalidad,
a partir del principio diferente de separacién que es la transaccién, hayan sido
claramente identificados en la nueva economia industrial.
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La nueva economia industrial estindar dispone aparente-
mente de un marco atractivo que parece recorrer de modo eficaz
el terreno de la firma y por consiguiente de la industria.®

Las limitaciones de la nueva economia industrial estéandar
son el regultado:

— de la ausencia de estructuras circundantes de coordinacién,
ya que ésta s0lo reconoce dos formas basicas, el mercado
(institucién més que estructura) y la firma (institucién, orga-
nizacifn), sitnacién en la que el Estado es el gran ausente;

— del desplazamiento de las formas de coordinacién del merea-
do (coordinacién mercantil) hacia la firma (coordinacién
intrafirma, interfirmas), con un truco tedrico basado en un
desnudamiento del “mercado” para vestir a la “firma”, lo que
no es en absoluto del agrado de los partidarios ortodoxos de
la economia estandar;

— de que no existe un andlisis de la empresa como centro de
“poderes”, ni de “conflictos” (inclusive conflictos de trabajo);

— de la eliminacién del analisis del “trabajo” y de las formas de
organizacién del trabajo. La neutralidad de la categoria de
transaccién deja ver aqui sus fallas.

Ademais, ;como concebir la coordinacién sin la moneda, st
la dimensién monetaria queda practicamente ausente en la
nueva microeconomia industrial? _

De esta breve exposicién de los aportes y de las limitaciones
de las dos grandes corrientes de pensamiento rivales en econo-
mia industrial y en economia de la firma o de la empresa,
podemos sacar las primeras conclusiones. En primer lugar, los
aportes de la economia industrial clasica soportan en forma
més que honorable la comparacién con aquellas de la nueva
economia industrial estandar. En segundo lugar, es posible
enunciar tres ejes de investigacién para renovar el andlisis
clasico de la economia industrial hacia la cuestién de la
empresa:

8 La economia industrial neoclisica es mis una teoria de la firma que
de la industria, con un salto tedrico implicito de la nocién de firma a la de
industria (organizacién econémica en 0.E. Williamson).

13
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— el primero, hacia una renovacién del concepte de mercancia,
que integra el concepto de transaccidn;

— el segundo, hacia una ampliacién del concepto de activos;

— el tercero, hacia la consideracién del “sistema de relaciones
profesionales”, que permite una mejor interiorizacién de la
cuestién del “trabajo” dentro de la empresa.,

Elementos para una renovacién de Ia teoria
de la mercancia y de la transaceién

De la teoria de la mercancia

Podemos distinguir tres grandes tipos de mercancias (Palloix,
1996a).

En primer lugar, “las mercancios ficticias™ arrebatadas,
extraidas por la economia mercantil y financiera tante de las
formas de produccién anteriores (pequefia produceién mercan-
til interna, economia-mundo) como del ecosistema naturaleza
(materias primas minerales, energéticas, agricolas), a las que
conviene sumar las mercancias ficticias “fuerza de trabajo” y
“tierra”. Estas mercancias son declaradas ficticias porque no se
producen como mercancias, aunque sea por un sistema de
activos en capital y en trabajo. Al principic no son més que conjun-
tos de “valores de uso” que sdlo adquieren un “valor de cambig”
(precio de mercado, precio de produccién) al entrar en la circulacidn
mercantil de las demas mercancias. La confrontacién, en la cireu-
lacién mercantil con las mercancias de lo econémice parece atribuir-
les una “carga valm”, tanto mis cuanto que se trata de mercancias
materiales, a semejanza de las mercancias de lo econémico, pero
esto no es mas que jlusion mercantil.

En segundo lugar, las mercancias y servicios mercantiles,
liberados precisamente por la economia mercantil y financiera
en direccién de lo econdmico, que por un lado constituirdn la
cartera de sociedad y de mercado de las mercancias de lo

]

9  Cf. Karl Polanyi (1944).
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econdmico, y por el otro los medios de dominacién y de extrac-
cién sobre lo econdmico (moneda, derechos de propiedad, ete.).
Se trata de mercancias inmateriales (signos, c6digos, conven-
clones, normas, etc.), que son valor de uso y valor de cambio,
pero el valor de cambio de estas mercancias est4 limitado a la
forma precio de mercado. No pueden adquirir la forma precio
de produccién porque estas “mercancias” no son producidas por
un sistema de activos en capital y trabajo; no son producidas
como mercancias por mercancias. A estas “mercancias y servi-
cios mercantiles” se suman los servicios no mercantiles libera-
dos por el poder phblico (salud, educacién, policia, ejéreito).

Finalmente, las mercancias de lo econdmico, producidas
como mercancias por mercancias, se presentan fundamental-
mente como mercancias materiales y reproductibles, lo que no
excluye una produccién inmaterial (reproduccién de programas
de computacién, independientemente del ineludible soporte
material representado por el diskette), y tienen un conjunto de
atributos que van del valor de uso al valor (valor trabajo) al
valor de cambio (precio de produccién y precio de mercado). Las
mercancias de lo econémico, en el capitalismo, no son nada si
la economia mercantil y financiera no les concede una cartera
de gociedad y de mercado, y si la moneda no irriga ¢l curso de
lo econdmico (Ver Figura 1).

La distincién aqui es conceptual, ¥ no por ello quedan
eliminadas las dificultades concretas, en economfa aplicada, de
la distincién entre estos tres grandes tipos de mercancias. No
hay mercancia material de lo econémico sin mercancia inma-
terial que la envuelva y le confiera su atributo de mercado y de
sociedad. No hay mercancia inmaterial emitida por la economia
mercantil sin el soporte material que autorice su emisién y
reproduceién. No hay mercancia ficticia (el recurso energético
extraido de la naturaleza, carbdn, gas o petréleo) sin que lo
econdmico, con un sistema de activos en capital y en trabajo,
esté presente para garantizar su extraccién. La distincién
conceptual es primordial,

La mercancia del capitalismo refine por lo tanto varias
formas: '

—una forima material, que condiciona su produccién y su repro-
duccion por medio de mercancias, y que durante mucho tiempo

15
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aparecié en economia politica como la forma Gnica de la

mercancia, forma material que a su vez toma un doble

curso;

a. una forma de extraccién de materias primas (minerales,
energéticas) de los recursos naturales del ecosistema,
para constituir precisamente su basamento material, y

b. una forma productiva y reproductiva de la materialidad
de la mercancia por medio de mercancias (activos capital
y trabajo);

— una forma inmaterial (signos, codigos, convenciones, in-
formaciones), que constituye su estructura de cartera, y
sin la cual la mercancia no tendria valor social ni sabor
de sociedad.

La mercancia del capitalismo se present6 inmediatamente
bajo esta doble forma, hoy en dia con un desarro]]o mucho mas
importante del componente inmaterial.'® La mercancia es a la
vez mercancia material y mercancia inmaterial: una de sus
formas no puede prescindir de la otra. Ademas, y de modo aGn
mas fundamental, cada forma (inmaterial, material, ficticia
material) de la mercancia incorpora’! a la mercancia ficticia,
fuerza de trabajo, en forma de trabajo reificado.

Esta mercancia revela diferentes exterioridades (Palloix,
1996b), que invalidan cualquier idea de que la economia se
cierre en si misma, lo que requiere por lo menos de un rodeo
por el anélisis del entorno (naturaleza, sociedad).

Mercancia, moneda, transaccion

No hay mercancia sin moneda; no hay moneda sin mercancia.
Sea D la monedas,
M la mercancia
0, 1, ...n, el curso de la valoracion de adelantos de
capitales, bajo su forma monetaria.

10 Lo que lleva a ciertos autores a entender la forma moderna de la
mercancia como mercancia inmaterial, oponiéndola a su forma antigua (v
desavalorizada) como mercancia material.

11 ;Disculpen por favor este ricardismo!
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El intercambio de 1a moneda por la mercancia no se efectiia
bajo la forma binaria tradicional D-M de la presentacién clasica
de la circulacién mercantil M-D-M, sino que toma la forma de
un cuadrado de los intercambios, cuyas particularidades eape-
cificas aparecen en la Figura 2.

La conversién de la forma mercancia en forma moneda y
viceversa da lugar a transacciones' que se presentan bajo una
forma doble:

~ la transaccion de intercambio” moneda-mercancia (T1), que
autoriza, con base en la detencién de un activo monetario, el
posible acceso a un servicio, a un bien o a un producto, con
transferencias de derechos de propiedad, y a la que estén
asociados costos propios de transaccién, ésto en el marco de
un sistema de precios, generador de posibles transferencias
de excedentes (precios de mercado);

- la “ransaccidn de reparticién” mercancia-moneda (T2), que
es la contraparte de la transaccién anterior y que descansa
en una variable de reparticién (arrendamiento, canon, utili-
dad, renta, salario), fuente de conflictos; la variable de re-
particién estd asociada con la detentacién (derechos de
propiedad) de diferentes tipos de activos.'®

Aqui no hay neutralidad de Ia transaccién, contrariamente
a la aproximacién estindar, sino conflictos de reparticién disi-
mulados en la evolucién tanto del sistema de precios relativos

12 Cf Laure Bazzoli (1994), quien distingue (pp. 67-69) tres grandes tipos
de transacciones en J. R. Commons:
— Ia transaccién de intercambio o de mercadec (circulacién de riquezas
asociada con transferencias de derechos de propiedad), que corresponde a la
transaccién T1 que identificamos en el cuadrado de los intercambios;
— la transaccitn de distribucién o de reparticién (reparticién de las riquezas
creadas), que degigna la transaccién T2 del cuadrado de los intercambios;
—la transaccitn de orpanizacién (produccién de riquezas conforme al principio
de eficiencia), que sacapa por definicién al cuadrado de los intercambios, pero
que conviene destinar a la organizacién y eficiencia de los *activos” (Cf.
Cuadro 1).

13 Cf. Cuadro 1.
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como de las relaciones de reparticién mismos.'* Seguramente
nos sorprendera la manera en que el concepto de transaccién,
que aparentemente proviene del dispositivo estdndar, pasa a
un dispositivo de analisis diferente, pero conviene recordar que
fue la corriente institucionalista la que produjo dicho concepto
(T. Veblen, J.R. Commons), muy alejado de la economia stan-
dar. Aqui, la transaccién es a la vez un modo de separacion y
un camino hacia la reconstruccién del todo, ya que -a falta de
ser un lazo social- es un lazo institucional, porque remite al
rol, al soporte de las instituciones.

Por lo tanto, la moneda, emitida por el sistema bancario,
desarrolla una doble funcién:

~ como medio de conversién de una forma a otra, la moneda es
un medio de circulacidn,;

= como medio de permanencia de la forma mercancia, la
moneda garantiza la preservacién, la transmisién de los
valores creados, durante el pasaje de la forma M0 a M1, M2...
Mn. La moneda ejerce una funcién de validacién, ligada al
ejercicio de una permanencia de la forma mercancia durante
los intercambios. Con el desarrollo de la economia crediticia,
la funcién de validacién se desmultiplica: prevalidacién,
pseudo-validacién, sancién.

Hasta aqui, la transaccién ha sido analizada Gnicamente
en la esfera mercantil (economia mereantil y econdémica), con
base en una separabilidad de activos monetarios en manos
de los agentes. Conviene extender el anélisis de 1a transac-
cidn (transaccidén de organizacién, de eficiencia en la puesta
en marcha del derecho de propiedad, incluso de mandatario
de la teoria de la agencia) hacia la esfera no mercantil de la
empresa, con base en la separabilidad de los activos en
capital y trabajo.

14 Cualquier modificacién del sistema de precios relativos gignifica
modificacién de las relaciones de reparticidn,
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Diferenciacion de los activos y transacciones
Elementos para una tipologia de los activos

La distincién entre economia mercantil y financiera por un lado

y econfmica por el otro (Palloix, 19962} determina una diferen-

ciacién de los activos, que trabajan tanto en la movilizacién de

las mercancias como en su produccién-reproduccién o en su
circulacién de conjunto con:

— los activos Ad propios de la economia mercantil y financiera,
tales como los activos patrimoniales (inmovilizaciones corpé-
reas en forma de derechos de propiedad con terrenos, inmue-
bles, ordenaciones), activos financieros (inmovilizaciones
financieras en forma de titulos de participacién, préstamos),
activos comerciales v de servictos (inmovilizaciones incorpé-
reas con permisos, marcas, fondos de comercio), activos
relativos a la investigacion y a la informacion (inmovilizaciq-
nes incorpéreas en forma de patentes, conocimientos), qct;-
vos logisticos, activos que estédn asociados con activos
“trabajo” {con sus conocimientos); -

— los activos Ak propios de lo econémico en forma de inmovili-
zaciones corpéreas o instalaciones téenicas (sistema téc_nico
de mAquina, sistema tecnolbgico, sistema energético, smtg-
ma logistico) ¥ de un sistema de trabajo (un vector trabajo
con conocimientos, habilidad, asociado a formas de organi-
zacton del trabajo); _

— los activos Au del ecosistema, que la mayoria de las veces son
objeto de una apropiacién privada, con activos “tierra”, “mi-
nerales” y “energéticos”;

— los activos At'® propios de las actividades domésticas y
humanas (activos especificos asociados & conocimientos, ha-

15 T. Veblen, (1921) los define como un fondo “inmaterial® disponible
acumulado por la sociedad, verdadero fondo original sobre el que deecans:a 1a
dindmica del trabajo productivo, ¥y que resultan apropiados en los activos
tangibles: )

“Este conocimiento y esta competencia de las téenicas de vida pertenecen al
conjunto del grupo; y aparte de los préstamos hechos 2 otros grupos, es el
producto del grupo mismo, aunque no se deba a una sola generacién. Se les
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bilidad, a un aprendizaje, a un trabajo no mercantil que es
el trabajo doméstico}, que albergan la reproduccién de la
humanidad, de donde sale el vector trabajo.

Intento de aplicacion de una tipologia “activos-transaccion- |
mercancias” a una teoria de la firma y de la industria

Para simplificar el andlisis, situémonos en el marco de las
relaciones de la empresa industrial con su entorno. El grupo
mercantil y financiero simboliza dicho entorno y ya sea que el
grupo detente el conjunto de los activos mercantiles Ad, ya sea
gue los comparta con otros detentores de activos (bancos,
sociedades de servicios, propietarios nominales).

El Cuadro 1 trata de establecer una tipologia “Activo-
Transaccién-Mercancia”. En efecto, conforme a la Figura 2 del
cuadrado de los intercambios o cuadrado de las transacciones,
conviene distinguir;

— la mercancia M.

— y las transacciones T1 y T2 (las flechas no punteadas) donde
MyD ‘entran en procesos de conversién, de cambio de forma
(cambian de mano, para simplificar).

A cada activo identificado le corresponden (Ver Cuadro 1):

— tres grandes tipos de transaccidn, transaccién de organiza-
cién y de eficiencia en la elaboracién del derecho de propie-
dad o su delegacién a un representante, transaccion de

puede designar como el equipo inmaterial (p. 108)...

No es sino més tarde en Ia historia de la civilizacién material, que la
propiedad del equipo industrial... llega a predominar come método tipico para
acaparar el equipo inmaterial.” (p. 116} .

_Se puede establecer de la signiente manera una correspondencia entre la
tipologia de los activos de T. Veblen (a menudo aproximativa y fluctuante) y
la nuestra:

Activo tangible: Ak
Activo intangible: Ad, Au
Activo inmaterial (a veces llamado intangible): At.”
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intercambio o de mercadeo (T1) para acceder a un bien o
gervicio, transaccién de reparticién (T2) ligada a la propie-
dad del activo y a su uso; '

— 1a forma dominante de la mercancia (ficticia, inmaterial,
material), que es el soporte de cualquier transaccién (de
organizaci6n, de intercambio o de reparticién);

— 1a forma valor-precio que dan las transacciones de intercam-
bio (T1) y de reparticién (T2} y que estid asociada a la
mercancia.

Si 1a forma precio de mercado (p’) es la Gnica capaz de dar
cuenta del proceso generalizado “Activo-Transacciones-Mer-
cancia”, no son sino las formas valor (v) ¥ precic de produccién
(p) las que autorizan la producci6n de riquezas (v su reproduc-
cién) y la formacién de los mecamsmos de reparticién. La forma
valor de la fuerza de trabajo se pone entre paréntesis (v), dados
los debates alrededor de la cuestién del valor de la fuerza de
trabajo, y sobre todo porque es el depositario de ese fondo de
activos domésticos At, en el que T. Veblen veia el fondo inma-
terial del trabajo productivo, proceso distinto del valor v dentro
de la cadena de los activos industriales Ak.

Esta tipologia permite sacar algunos regultados sorpren-
dentes con relacién a la utilizacién de la teoria neoinstitucio-
nalista de los costos de transaccién. .

La naturaleza de 1a firma industrial la dan:

— por un lado los activos induatriales especificos Ak, ya sean
reorganizables (maquila) o no, y estrechamente articulados
al concepto de mercancia material reproductible;

— por el otro la forma material reproductible de la mercancia.

Aqui, la transaccién interviene poco en la naturaleza de la
firma. Es la forma material reproductible de la mercancia la que
determina las formas de organizacién y de eficiencia de la
transaccién industrial, bien de capital, bien intermediario, bien
de consumo. Por otra parte, el contenido de la transaccién, el
beneficio, no es especifico inicamente de la empresa industrial
y se extiende en direccién de otros activos, tales como los activos
mercantiles {(servicios). Paradéjicamente, las transacciones
(servicios liberados por los activos mercantiles) no representan
mAs que la cartera externalizada de la firma industrial, que des-
cansa en su nicleo duro (activo-transacciones-mercancia), desde
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luego con la posibilidad de una internalizacién o externaliza-
citn de tal o cual transaccién segiin las relaciones que establece
1a firma con su entorno (grupo o conjunto de las firmas mercan-
tiles, financieras y de servicios).

El campo de la economia industrial, desde el punto de vista
del andlisis firma-mercado, se relaciona con dos conjuntos
diferentes pero relacionados:

— el de ia cadena industrial “Activo-Transaccién-Mercancia®
eapecifica de los activos industriales Ak;

— el de las relaciones de esta cadena especifica con las demés
cadenas (activos Ad, Au, At}, segin su externalizacién/inter-
nalizacién, de nuevo aqui con una importancia fundamental
ligada al concepto de la mercancia (material, inmaterial,
ficticia).

Es el desdoblamiento del activo de la segunda cadena en
direccién de la primera cadena industrial Ak el que imprime el
movimiento de internalizacién eventual de la transaccién o
inversamente su movimiento de externalizacién, aunque con-
viene proveerse de un analisis de la transaccién de la esfera no
mercantil, La frontera de la firma estid delimitada en los
movimientos respectivos entre las dos cadenas especificas “in-
dustrial” y “mercantil” (Activo-Transacciones-Mercancia) en
sus aportaciones con At, y ésto en correspondencia con las
transacciones de organizacién y de eficiencia ligadas 2 1a pues-
ta en marcha de los activos.

Pero la economia industrial no puede ignorar los aportes de
la economia industrial no estindar, en términos de rama,
sector, filial y sistema productivo gue aparecen como ineludi-
bles estructuras circundantes de coordinacién.

Separabilidad de los activos Ak y transacciones
de organizacion y de eficiencia no mercantiles

Es posible retomar en parte el andlisis de Q. E. Williamson
sobre la relacién entre separabilidad de los activos y transac-
ciones dentro del espacio no mercantil de la empresa, como
forma particular de la transaccién de organizacién y de eficien-
cia tomada de J. R. Commons:
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Hay transaccién cuando un bien o servicio es transferido a través de una
interfase tecnolégicamente separable. Una etapa de la actividad econdmi-
ca empieza y otra termina. Con una interfase que funciona bien, dichas
transferencias se efectian sin problema... La contraparte de la friccién es
el costo de la transaceion. (Williamson, 1985, p. 19).

1.0s activos Ak se diferencian en distintos activos separa-
bles (Aka Akp AkS) durante el proceso de fabricacion propio de
la empresa, con transacciones T entre Aka y AkB, y TP entre
AkP y AkS, transacciones de organizacién que expresan los
costos de fricciones entre los activos separables. Dichas trans-
acciones son de la forma de las transacciones T1 del cuadrado
de las transacciones, pero aparentemente no generan aqui, al
estar internalizadas en la empresa, ninguna contraparte de
reparticion de la forma T2 (transacciones no mercantiles); sdlo
algunos costos le estan directamente relacionados.

Tebricamente, la externalizacion de la transaccién Tu (lo-
gistica) y por lo tanto del activo Aka (inmovilizaciones corpé-
reas en forma de camiones, de bodegas) sdlo se hara sobre la
base de la comparacién del costo interno de la transaceién con
su costo externo, que entonces no se expresa en T1 sino en T2
(Ver Figura 2).

Algunas transacciones de organizacién y de eficiencia afec-
tan igualmente tanto la puesta en marcha de los activos Adf y
Au, como las relaciones entre “cadenas de activos-transaccio-
nes-mercancia” como ejercicio de los derechos de propiedad, de
las formas de poder y de control.

sLa empresa industrial en una trampa?

La estrategia del grupo, tanto en direccibn de sus filiales
juridicas como de sus maquiladoras mas importantes, bysc’a
forzar a las empresas que se encuentran bajo su control (juri-
dico, financiero y econémico) a hacer uso de los activos Ako del
grupo y por lo tanto de la transaccién Ta, generadora entonces
de una contraparte T2 (por ejemplo arrendamiento de los
cascos de barcos por el grupo), con sobrecostos eventuales para
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la empresa,'® sobrecostos compensados por la busqueda de
ganancias de productividad interna a la empresa (generalmen-
te en forma de compresién de los efectivos) para garantizar su
eficiencia. Las formas de deduccién no se limitan en lo absoluto
al clasico repunte de dividendos, sino que toman vias miltiples
de ingresos: arrendamientos (de las inmovilizaciones COrpo-
reas), canones (sobre inmovilizaciones incorpéreas: patentes,
permisos, logotipos), intereses sobre los préstamos acordados
y anticipos de tesoreria (posicién del C/C grupo), contribucién
tributaria grupo (1% del C.A.), gastos de administracién y de
auditoria, remuneraciones del personal grupo.

La economia de los costos de transaccién en su versién
liberal consiste en vaciar a la empresa de sus activos, en
eliminar todo lo superfluo (la fabrica minima, Coriat, 1991), en
externalizar al méaximo las transacciones.. a través de la
externalizacion de los activos hacia el holding u otros centros
de ganancia, para generar enormes transferencias de exceden-
‘tes en forma de remuneraciones multiples (dividendos, cano-
nes, arrendamientos, intereses), es decir los T2 del cuadrado
de las transacciones mercantiles, desecando a la empress in-
dustrial.

Encontramos un problema idéntico para las empresas
orientadas hacia el consumo final de los hogares a través del
cireuito de la gran distribucion (hiper, super), tales como las
industrias agroalimenticias. Estas transfieren sus exceden-
tes!” de productividad y Ia mayoria de las veces mucho mas:

— en direccién de la gran distribucién, tanto a través del
sistema de precios como a través de otros modos de deduc-
cién, como la facturacién de las promociones clientelares, de

16 Los cascos de los remoicadores, por ejemplo, no pertenecen a las
sociedades de remolque, pero alquilan éstos a su sociedad-matriz, que detenta
los activos “cascos de barcos”. El arrendamiento se efecttia con conocimiento
de una tasa (20%), aplicada sobre el valor bruto contable de los cascos, la
mayoria de las veces jamortizados desde hace 20 o 30 afios!

17 Cf. El buen vigjo método de las cuentas de excendentes (INSEE,
CERC.).
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los derechos de referenciacién, gastos de estanteria, sin
olvidar el financiamiento del fondo de operaciones de los
hiper y super por deudas a proveedores a 120 dias;

— en direccién de las sociedades de servicios'® (publicidad,
packaging, estudios de mercado, servicios juridicos, audito-
ria, logistica, mantenimiento, limpieza, reparacién.

La organizacién mercantil y financiera del grupo v de la
empresa es mds importante que su organizacion productiva, y
ésta se presenta bajo una doble faceta, de economia de la
produccién por un lado para garantizar lo esencial (un exceden-
te de productividad), y de economia de transferencias por el
otro, que se vuelve dominante. Esta economia de transferencias
(jeconomia rentista!), en el contexto de una atonia del creci-
miento que genera, se apoya en un excedente de productividad
que se busca tanto en las nuevas formas tecnolégicas y de
organizaciéon del trabajo como en muy fuertes contradicciones
de los efectivos (de ahi el gran niimero de despidos desde hace
més de 10 afios), con los problemas de empleo que se derivan,
La transaccién de organizacién y de eficiencia en la puesta en
marcha de los activos queda bajo la hegemonia de la eficiencia
financiera proporcionada por Ad.,

La entrada de la empresa por el activo “trabajo™ una forma
complementaria, “el sistema de relaciones profesionales”

El acoplamiento por diversas corrientes (reproduccién, regula-
cidn, socializacién) de sistema de empleo y/o de relacién salarial
con las formas dé organizacién del trabajo (v por consiguiente

18 Me gusta recordar que el volumen de negocios de las sociedades de
servicios se rezliza esencialmente en direccién de la industria, en el aumento
de los costos “cargas externas™ de las empresas industriales, cuyo peso en el
C.A, dificilmente puede compararse con el de los “costos salariales® regresado
a la porcidén congruente, y sin embargo tinica meta de 1a buena administracién
competitiva de las empresas.
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la tecnologia) contribuyd ampliamente en la renovacién del
analisis industrial y de la empresa en los (ltimos 20 afios, con
consiguientes aportes para la empresa como lugar de poder, de
conflictos y de evolucién, y les dio su originalidad a dichos
enfoques.

Sin embargo, la entrada por el activo “trabajo” sigue estan-
do un poco externalizado con relacién a la empresa;

— tanto en los analisis del sistema de empleo, que presenta
la fragmentacién de éste a la entrada, con un salto impli-
cito de que esa fragmentacién se encuentra al interior de
la empresa; 3

— como en los de la relacidén salarial, cuya tipologia a la entrada
(relacion salarial taylorista, fordista, ohnista y posfordista)
se deriva desde luego de las formas de organizacién del
trabajo en interno, que determinan, en un movimiento con-
trario al enfoque anterior, la forma externa que adquiere
la relacién salarial, pero es una forma externa que vuelve a

aparecer tal cual como forma interna en un juego de egpejos;

— al borrar al mismo tiempo cualquier posible juego de los
actores dentro de la empresa misma.

El sistema de relaciones profesionales.m tal y comolodefine
F. Ginsbourger (1988): “conjunto articulado de actores (sindi-
catos, Tstado, empresa), de lugares (rama, empresa) y de
objetos de negociacién (clasificaciones, tecnologias, condiciones
de trabajo)”, permite una mayor interiorizacion del activo “tra-
bajo” dentro de la empresa y deja que se desarrolle un posible
juege de los actores:

— donde hay desde luege una permanente bisqueda de un
proceso de separacifn, de atomizacién de los asalariados
(escalafén de clasificaciones, remuneraciones, puestos de
trabajo) por parte de la direccién de la empresa, con una
finalidad de control, de poder y de eficiencia;

19 Es generalmente la principal critica dirigida, por ejemplo, a la
corriente de la regulacién donde el asalariado aparece como pasivo, sometido.
20 Cf. Anne Meuret, (1966).
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- pero donde ademaés vuelven a crearse
a. ciertos procesos que conducen hacia la reconstitucion
limitada de una totalidad por parte de la direccién de la
empresa (blisqueda de unidades separadas de colectivo de
trabajo por taller/fibrica, cultura de empresa, participa-
cién, interés;

b. y ciertos procesos que llevan hacia la reconstitucidn de
ung totalidad auténoma por parte de los asalariados,
tanto en sus formas de expresion (sindicatos, comité de
empresa, comité de grupo, peritaje tecnolégico, CH.S.C.T.en
las condiciones de trabajo) como en el enunciado de ml-
tiples formas de pertenencia (sistema de comunicacién y de
informacién propia®') de un trabajador colectivo, aun silos

tiempos actuales del sindicalismo son dificiles.

Recurrir al sistema de relaciones profesionales no elimina
los analisis de entrada del activo “trabajo” por medio de sistema
de empleo, relacién salarial, inicio de trabajo, sino que las
completa, jFalta articular al uno con el otro!

Para concluir, es muy paraddjico confirmar, en vista del
autismo aparente que parece regular las relaciones entre eco-
nomia estdndar y economia no estdndar, que la disciplina de la
economia industrial surge de un cuestionamiento reciproco y
conflictivo entre estas dos corrientes de pensamiento.

Las cuestiones de la economia no estdndar obligaron a la
economia estandar a un abandono momentéaneo de las hipéte-
sis scbre las formag y procesos de Ia coordinacién, relevando
una coordinacién mercantil (el mercado) con una coordinacién
de las firmas (intrafirma, interfirmas). La firma o empresa
toma el lugar principal (agente, institucién, organizacién) de
la economia industrial, especialmente en su versién de nueva
microeconomia industrial. _

Al mismo tiempo, frente al reto de una sobrerepresentacién
de la economia por “el mercado” ¥ por sus mecanismos de
coordinacién (informacidén por precios de mercado, oferta-de-

21 Phi]jppe Zarifian {(1996).
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manda), la economia no estiAndar desarrollé un anilisis estruc-
tural de la industria en forma de diferentes tipos de recorte
(rama, sector o seccién, filial, sistema productivo inclusive en
su versidn sistema productivo local), con mecanismos especifi-
cos de reproducecién-regulacién-socializacion (valor, precio de
produccién), y aspectos organizacionales particulares (mono-
polios, firmas multinacionales, capital financiero).

A partir de entonces, un nuevo reto concierne tanto a la
economia estandar como a la no estandar. El énfasis puesto en
la firma o empresa en la nueva microeconomia industrial obliga
a los detentores de la mesoeconomia industrial (economia no
estandar) a tratar de reintroducir una teoria de la firma en su
dispositivo de analisis.?? Inversamente, hay que preguntarse
gi la nueva microeconomia industrial puede prescindir de un
analisis de las estructuras circundantes de coordinacién, pues-
to que el énfasis puesto en la firma elimina muy ampliamente
“al mercado” en el actual dispositivo de analisis, lo gue amenaza
sus fundamentos. Est4 claro que este doble reto no significa en
lo absoluto un acercamiento eventual de estas dos corrientes
de pensamiento,? cuyos dispositivos de andlisis siguen siendo
demasiado alejados y conflictivos.

22 Lo que intenté hacer en este trabajo.

23 No nos equivoquemos acerca de cierto integrismo de la economia
estindar (el pensamiento Gnico), actualmente con una discusién un tanto
unilateral llevada por la economia no estindar, sin que se instale la reciproca.
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FIGURA 1
La mercancia y sus formas
Mercancia inmaterial {sociedad)

Mercancia material reproductible
{a partir de los activos capital, trabajo)

Mercancia ficticia {mat. primas, energla)
extralda de la naturaleza’

FIGURA 2

El cuadrado de los intercambios moneda-mercancia
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